FRANQUICIAS

Gran
Oportunidad

de Nnegocio




Gracias

POR CONTACTARNOS!!!

BIENVENIDOS AL MUNDO BARI

En las proximas paginas gqueremaos gue Nos
CcoNnozcas, pues estamos buscando nNnuevos
Franquiciados qgue quieran pertenecer a
nuestro modelo de éxito.

A continuacion, vas a encontrar la informacion
de nuestra empresa:

@ Historia de un emprendedor.
@ \entajas de ser Franquiciado BARI
©® Como nos definimos.
@ Un negocio excelente.
© Disfruta tu local comercial BARI
@ Sisterma BAR|

@ Perfil de nuestros franquiciados.
¥ Hablemos de dinero.

® Equipo de trabajo.

(@ Pasos para conseguir tu almaceén.



Todo comenzo
hace 31 anos...

En el ano 1990 Alvaro David Adarve, un Calefo
emprendedor comienza a fabricar bolsos vy a
comercializarlos a través de la venta por
Catalogo en la Ciudad de Cali. Con el tiempo la
marca BARI se fue extendiendo a lo largo de
toda Colombia desde I|la Guajira hasta el
Amazonas, teniendo a 2020 mas de 20 mil
vendedoras en todo el territorio Nacional.

En el ano 1995 se hizo apertura del primer Punto
de Venta de |la marca en el Barrio 20 de Julio de
la ciudad de Cali y posteriormente otro en el
Centro Comercial La 14 de Calima, tambien en
Cali; ademas, se aperturaron varias concesiones
en |los almacenes La 14 y otras tiendas mas, en €|
centroy norte del Valle del Cauca.



La experiencia en Venta Directa (catalogo) y en
Retail (almacenes), fue generando con |los anos
una gama de productos cada vez mas variada y
de mejor calidad en su fabricacion; lo que hizo
que en el ano 2015 se pensara en expandir la
empresa a traves del modelo de franquicias.

Actualmente |la empresa cuenta con 46
Franquiciados  para  Comercializacion  de
poroductos y 5 Franguiciados con almacenes en
todo el territorio nacional.

Nuestros Bolsos, Morrales, Billeteras y accesorios
son de la mejor calidad y lo mas importante, son
100% colombianos, fabricados en la Ciudad de
Cali en su mayoria por Mujeres Cabezas de
Hogar.

Los materiales con los cuales son fabricados
nuestros productos son seleccionados uno a uNno
oor el fundador de la compania y cumplen con
|l0s Mmas altos estandares de calidad para que el
consumidor final sea el mejor mecanismo por
medio del cual la marca se posicione como lider
en su segmento.
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Ventajas

DE SER UN FRANQUICIADO BARI

* Tendras un sistema qgue te permitiria generar
INgresos con poca inversion.

e E| retorno de tu inversion es en menos de 20
meses.

e COmenzaras un negocio con la experiencia de
una empresa Creada desde 1990.

e Representaras una marca reconocida a nivel
Nacional.

e GOzaras de toda nuestra capacidad de
Produccion Y Logistica para tener
oportunamente la mercancia que reguiera tu
Punto de Venta.
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Como nos definimos

Productos de mucha aceptacidén... Los
articulos qgue fabricamos y comercializamos
siempre estan a la vanguardia de |la moda, son
variados y muy asequibles. La situacion actual
del mercado no es propicia para gastar grandes
cantidades de dinero en Bolsos y Accesorios por
|0 cual, nuestros productos de excelente calidad
y a un bajo precio, se vuelven la mejor alternativa
para los potenciales clientes. Ademas, nuestra
alta capacidad de respuesta en Produccion vy
_ogistica logra abastecer las tiendas de nuestros
~ranquiciados hasta dos veces por semana.
Después de disenado el producto, se lleva de
diez a guince dias para estar disponible en las
tiendas de los Franquiciados. Toda Ia
distribucion de los bolsos se procesa a traves de
nuestro centro de distribucion en Cali, Colombia.




Un negocio excelente

PARA NUESTROS FRANQUICIADOS

Como Franquiciado de BARI entraras a formar
parte de nuestra familia y en una verdadera
familia nos ayudamos los unos con los otros.

La sencillez con |la cual se maneja la franguicia
BARI, la calidad de nuestros productos, huestro
respaldo permanente, la alta rentabilidad vy Ia
DOCa INversion gque se necesita para inventarios
iniciales, hacen que este, sea un negocio de éxito
asegurado pues la rotacion de los productos es
de uno (1) a uno (1), es decir, solo se necesita un (1)
Bolso para vender uno (1), lo cual hace gque el
stock de inventarios sea minimoao.

Los Puntos de Venta pueden ser “Tienda COOL"
de hasta 20 Mts?, generalmente ubicada en
barrios, la cual no requiere de grandes gastos en
adecuacion e inventarios (puede ser atendida
oor su propietario), "Tienda COOL FASHION" de
20Mt?2 a 40Mt?2 ubicada en vias de alto trafico
(Puede ser atendida por mas de dos personas) y
“Tienda TRENDY FASHION" (atendida por mas
de 3 personas) requiere mayor inversion vy
generalmente se ubica en Centros Comerciales.
Los productos BARI son econdmicos y de
excelente calidad, lo cual genera mucha
rentabilidad con relacidon a su precio de costo.
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Disfruta

TU LOCAL COMERCIAL BARI

TU debes analizar cual podria ser el mejor
sitio para tu local y nosotros te
asesoraremaos en la mejor opcion.

El almacén puede ser peqgueno de
oroximidad en un barrio (Tienda
COOL) o un poco mas amplio en una
avenida  principal con  buena
afluencia de Publico (Tienda COOL
FASHION) o también grande en
Centros Comerciales (Tienda TRENDY
FASHION).

Nuestros formatos se ajustan a tus
necesidades y a las del Local
escogido por ti. Tu nos debes
oresentar minimo dos posibles
locaciones y nosotros hacemos el
estudio de mercadoy el analisis de
Mercadeo para recomendarte la
mMejor alternativa para asegurar el
exito de tu negocio.



Sistema

BARI OFRECE MUCHAS VENTAIJAS

Gracias a la versatilidad de nuestros productos,
nuestro formato puede ser flexible y ajustarse a
las condiciones arquitectonicas de |los locales a
Mmontar, ademas de adecuarse a las necesidades
presupuestales y de inversion de nuestros
Franquiciados.

Te asesoraremos en alianza con nuestros
arquitectos en el montaje de tu Almacén con |a
Imagen de nuestra marca, ademas de hacer un
analisis de factibilidad de ventas en los sitios
donde quieras abrir tu Franguicia para que tu
INversion sea segura y de rapido retorno.

El T00% de los articulos gue vendes son de
nuestra empresa, por lo tanto, no tendras gque
buscar proveedores o arriesgarte a comprar
mercancia de mala calidad.

Siempre contaras con nuestra asesoria para el
mManejo de tu almaceén.
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Perhl

DE NUESTROS FRANQUICIADOS

Nuestros Franguiciados son emprendedores
con PASION, pues la marca BARI hace parte de
su vida, tienen MISTICA, pues todo lo que hacen
cada dia es pensar en las necesidades de sus
clientes, y ENTUSIASMO; pues le impregnan
alegria a todo lo que hacen diariamente.

Por ello, como “Empresario Bari® siempre
oropenderemos por gue crezcas para que
ouedas abrir mas puntos de venta, bien sea:
“Tiendas COOL" “Tiendas COOL FASHION" o
“Tiendas TRENDY FASHION",

Ademas, nuestros franguiciados deben tener
compromiso con su almacén; optimismo vy
actitud comercial para atender a los clientes.




Inversion

HABLEMOS DE DINERO

La Franquicia BARI se ofrece como una inversion
segura y econdmicamente viable. Nuestros
Formatos se pueden adecuar a cualquier

oresupuesto ya que tenemos 3 clases de
Tiendas:

Tienda COOL maximo 20 Mt?)
Atendida por una (1) persona. Costo total $30.000.000

(incluye el costo de la franquicia $15.000.000, adecuaciéon del
local $5.000.000 e inventario inicial de mercancia $10.000.000)

®



Tienda COOL FASHION (de 20 Mts2? a 40 Mts?)
Atendida por mas de (2) personas.
Costo total $50.000.000

(incluye el costo de la franquicia $15.000.000, adecuacion del
local $10.000.000 e inventario inicial de mercancia $25.000.000)



Tienda TRENDY FASHION
(desde 40 Mt2 en adelante)

Atendida por mas de (3) personas.
Costo total $80.000.000

(incluye el costo de la franquicia $15.000.000, adecuacion del
local $25.000.000 e inventario inicial de mercancia $40.000.000)

®



La licencia para abrir una Franquicia BARI se
obtiene pagando $15.000.000 de pesos, este
pago otorga el derecho de abrir una “Tienda
COOL", una ‘Tienda COOL FASHION" o una
“Tienda TRENDY FASHION", utilizar la marca vy
tener acceso a todo el conocimiento del negocio,
Ademas, tendras todo el asesoramiento para
seleccionar tu local l|la adecuacion de dicha
superficie y el manual de operaciones para
poderlo manejar.

Durante el primer ano NO pagaras Royalties o
Regalias gue es un porcentaje de la venta que se
Oaga por la explotacion de la marca y que se
iNnvierte en nuevos desarrollos de producto vy
oublicidad para el posicionamiento de la misma.
Pasado el segundo ano se pagara el 5% de las
ventas por este concepto. Recuerda que el
objetivo de este pago es siempre subir tus
ventas.




Equipo

DISPUESTO A POTENCIAR TU INVERSION

Desde tu solicitud, estaremos contigo en todo el
proceso hasta gue abras tu Punto de Venta y
ademas te acompanaremos mes a mes para
gue tu negocio sea todo un éxito.

En todos |os pasos te asesoraremos. Por ejemplo,
en tus condiciones presupuestales, revisaremos
contigo el Plan de Negocio, Contrato de
Franguicia con nuestros Abogados, Contrato de
Licencia de |la marca, la busqueda de un Local
acorde a tus necesidades, el acondicionamiento
del mismo, el Manual de Operaciones vy la
apertura de tu Punto de Venta.




Pasos

PARA CONSEGUIR TU ALMACEN
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INFORMACION: La  conseguiras
leyendo esta presentacion.

CONTACTANOS: Encontrards nuestro
contacto al final de este documento.

POSTULATE: Haz tu solicitud
(documento adjunto 3 esta
presentacion)

COMIENZA TU NEGOCIO: Busca la
ubicacion de tu Punto de Venta.
(Nuestros agentes te ayudaran a
escogerlo basados en analisis de
mercado.

META: Acondiciona tu Local con
nuestra marca y selecciona tu
empleado si es un “Almacén de
Proximidad” o tus empleados sies una
“Tienda de gran Formato”.

VAMOS: Ya puedes abrir tu Punto de
Venta.

18,



Contactenos

Yesith Potes Munar: 313 791 0303
Alvaro David Adarve: 322 740 5684

Oficinas Cali - Colombia
PBX: (2) 513 0911



